
Votre mission :
Au sein de notre équipe et en émission d’appels, vous devrez conseiller et vendre auprès d’une 
clientèle de particuliers, des produits 100% naturels de haute qualité. 100’000 clients profitent 
déjà des bienfaits !
Vous participerez activement à l’acquisition de nouveaux prospects ainsi que leur fidélisation.

Votre profil :
• Vous possédez un fort sens commercial et relationnel.
• Vous savez convaincre et avez une parfaite élocution au téléphone (de langue maternelle française). 
• Vous avez le goût du challenge et du travail en équipe.
• Vous avez une bonne résistance au stress, vous êtes persuasif et déterminé.
• Vous avez un intérêt relatif aux produits naturels et à la « médecine alternative ».

Nous vous offrons :
Pour l’atteinte de vos objectifs, une formation en interne sur les techniques de ventes par télé-
phone ainsi que sur l’argumentation produits. Un environnement dynamique, un salaire fixe avec 
participations aux résultats et des possibilités d’évolutions.

Informations complémentaires :
La rémunération (fixe + variable) et le challenge proposé sont de nature à motiver le candidat que 
nous recherchons.

Contactez dès maintenant Madame Eugénie Alteirac :
Par téléphone au 024.423.83.37
Par e-mail à : e.alteirac@sekoya.ch

Société établie à Yverdon, Sekoya concentre tous ses efforts afin d’offrir une gamme de compléments 
alimentaires de la meilleure qualité et un service client irréprochable. 40 collaborateurs motivés 
travaillent au siège d’Yverdon, et depuis 2010 Sekoya connaît un succès important sur le marché 
européen où ses produits sont commercialisés. Le siège basé à Yverdon-les-Bains recrute des :

CONSEILLÈRES (-ERS) DE VENTE
CDI, Salaire fixe, Primes 
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